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HOMILETICA PRACTICA

Preparando predicacdores
Para una gran mision

“Y sabemos que a los que aman a Dios, todas
las cosas les ayudan a bien, esto es, a los que
. conforme a su proposito son llamados”

Romanos 8.28



RESUMEN DE NUESTRA
JORNADA ANTERIOR
(EL PROPOSITO DEL SERMON)

El proposito del sermon, es lo que nos
proponemos lograr con el mensaje.

El proposito puede estar orientado a: Informar,
convencer y/o persuadir al oyente.

El proposito del sermon es importante porque: Es
un medio, no un fin, existe un para que, se
convierte en una guia (gobierna el texto, indica el
tema, su contenido, orden y conclusion) esto
aumenta la efectividad del sermon.



RESUMEN DE NUESTRA JORNADA

ANTERIOR
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al hombre en su condicion de pecador, para que obedezca.

El proposito doctrinal: Instruye, advierte, anima y ayuda al
cuerpo de Cristo que es la iglesia para que se mantenga fiel.

El proposito devocional: Intensificar la adoracion a Dios para
mejorar nuestra actitud hacia las cosas sagradas.

El proposito de consagracion: Estimular al creyente a que
dedique sus talentos al servicio del Serior y que la iglesia
cumpla la mision que le ha sido encomendada en la Tierra.

El Proposito moral o ético: Guiar la conducta del cristiano en
su vida social con los principios biblicos; instruye a los
creyentes (trabajo, recreo, familia, estudlo matrimonio,
divorcio, vicios, veraadad gratltud honradez , juegos de
azar)

El proposito de dar aliento: Fortalece, anima, llena de
confianza y mucha esperanza.



RESUMEN DE NUESTRA JORNADA

ANTERIOR

(ADVERTENCIAS AL PREDICADOR EN CUANTO AL
PROPOSITO o
Los sermones deben variar de proposito para

satisfacer las necesidades de la iglesia.
Cada sermon solo puede llevar un proposito.

No dar énfasis a una sola necesidad de la iglesia
porque esto frenara el crecimiento.

Si hay varios predicadores en la misma iglesig;
deben ponerse de acuerdo para cubrir y satisfacer
todas las necesidades de la iglesia y no repetir
sermones, ni sus propositos.
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(ADVERTENCIAS AL PREDICADOR EN CUANTO AL
PROPOSITO)

= El proposito especifico del sermon, es una
aplicacion especifica del proposito general.

= Se debe predicar a los que estan presentes (No
predique un sermon evangelistico si no hay
“amigos” (incredulos) presentes.

= Como predicador debe conocer las necesidades de
la iglesia.




El Texto

“Es el pasaje biblico en el que se basa el
sermon, y es el que le da autoridad divina;
puede ser un versiculo o un parrafo, a
menos que la platica no sea un sermon”

Precisamente tenemos testimonio en las
Escrituras de que en tiempo de Cristo, las
disertaciones en las sinagogas, tenian su
base en el texto sagrado del Antiguo
Testamento.

Véase Lucas 4.16 — 22;: Hechos 13.14 -41



Sin embargp, hay muchas ma

e : > [4Z0nes para tener siempre una base
biblica ( un texto biblico )

Para nuestros Sermones; entre ellas estan:

on de la asistencia, lo cual es de suma

Importancia para el predicador, si es que [a Iglesia se redne para ofr

la Palabra de Dios.

Reviste el mensaje de autoridad, a no ser que sea de aquellos
predicadores que sélo procuran justificar su tiempo, que no tienen
conciencia del valor de sy ministerio como tal, o que no entienden
la importancia del proposito del mensaje. El predicador debe saber
que predicar ( del Gr. "kerusso”, 55 veces usado en el Nuevo
Testamento ) significa: “Proclamar publicamente como un

heraldo con la sugestion de formalidad y autoridad que
demanda atencion y obediencia”.



= Ayuda al predicador en la preparacion del mensaje,
interpretandolo y desarrollandolo.

= Ayuda a que la Iglesia de Cristo crezca en la Gracia y en el
conocimiento de nuestro Senor Jesucristo.

Asi que, la predicacion ha de tener un mensaje biblico: es decir, ha de
estar basado en la recta interpretacion de un texto de Ia Biblia,
tomando del texto su tema, desarrollando el tema en conformidad con
la ensefianza general de la Biblia y aplicandolo a las necesidades
actuales de los oyentes. Considere las siguientes sugerencias al

determinar el texto:

El texto debe apoderarse del corazén del predicador.

Debe contener un mensaje que satisfaga la necesidad
especifica mas sentida de la congregacién en un momento

determinado.

Especialmente al principio de su ministerio, el predicador
hara bien en basar sus mensajes en un solo texto. Aunque
llegara el momento en que podra usar textos multiples, pero
antes de que lo intente, debe asegurarse de haber dominado
la técnica de los textos solitarios. Esto es parecido al deporte
de andar a caballo, pues antes de que el Jinete monte dos



caballos (como los acrébatas del circo) debe asegurarse que
puede montar bien un solo caballo. Si tratara de montar los
dos caballos simultaneamente, sin saber antes montar uno
solo, resultaria en una experiencia desagradable. Asi mismo,
el uso de multiples textos en manos de un predicador
inexperto, resultaria en que su sermon no tiene unidad, habla
de muchos temas sin profundizar en ninguno.

Debe responder a una dieta balanceada.
Que le sea de facil interpretacion.

La delicadeza e importancia de su correcta interpretacion.



La proposicion.
a) Definicion:

“La proposicion, es una declaracion en la forma mas concisa
posible del tema que ha de ser tratado en el sermon”.

La proposicion informa a los oyentes de lo que se piensa decir acerca

del tema. Es realmente una sintesis del sermdn. Es el sermdn en

miniatura. La proposicion se deriva del propdsito, y a partir de ella el

orador senalara los puntos para explicar, probar o preguntar lo que a
la vez ha de ser contestado en sus exposicion.

Debe tener las siguientes caracteristicas:

= Debera indicar el curso a seguir en el sermdn. Por lo que debe ser
formulada con una actitud rigurosa.

== Debera ser una declaracion sencilla (oracién simple9.

<= Debera ser bien clara, pues la oracién mas importante de todo el
sermon.

= Debera ser lo suficientemente importante como para justificar su
elaboracién en el cuerpo del sermdn.

= Debera expresar o implicar alguna respuesta de parte de la iglesia
hacia la cual el predicador se ha de mover. P
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Hay tres tipos de proposicion persuasiva:

De deber: Cuando se quiere persuadir a los oyentes gue
deben hacer algo. Ejemplo: "Cada persona debe aceptar a
Jesucristo como el Hijo de Dios y el Sefior, obedeciendole
como tal”.

De habilidad : Se usa cuando se quiere persuadir a los
oyentes que pueden hacer algo. Ejemplo: “"Cada ser
humano puede ser participe de la salvacion”.

De valor : Se usa cuando se quiere persuadir a los oyentes
gue su propuesta tiene mucho mas valor gue cualquier otra.

Ejemplo: "Vale mas reconocer a Jesucristo como Sefior en
el ahora que en el mas alla”.
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Definiendo el asunto de forma breve: Se trata de hacer
en una sola oracion la distincion entre el asunto y otros
asuntos relacionados. Por ejemplo:

< “Fe es aceptar la veracidad de Dios”.
* “Pecado es negarse a actuar responsablemente”.

9

Por medio del proposito del sermoén: Se formula en una

oracion que incluya la declaracion del propdsito general o
especifico del sermon.

Resumiendo el tema y las divisiones principales del
sermon. Por ejemplo:

"Estudiemos la relacion de la teologia con la evangelizacion
desde un punto de vista doble. Primero, viendo a la teologia
como fundamento de la evangelizacion, y segundo, viendo a
la evangelizacion como objetivo de la teologia”.



En cuanto a la estructuracion de la proposicion, debe ser

variada. A continuacion se sugieren cuatro diferentes maneras
de darle variacion a la proposicion, estas son:

Una proposicion declarativa: Es una afirmacion clara vy

concisa que gira en torno al tema. Ejemplo : "“La oracion
trae muchos beneficios”.

Una proposicion interrogativa: Es una que se formula en

forma de pregunta o de problema. Ejemplo: "¢Cudles son
los beneficios de la oracion?”

Una proposicion exhortativa : Se formula el tema de manera

que exhou;te a los oyentes a seguir la sugerencia dicha.
Ejemplo: "Busquen al Sefior mientras pueda ser hallado”

Una_proposicion exclamatoria : Al tema se le da forma de

exclamacion. Ejemplo. IPlensen en los muchos beneficios
que nos trae la oracion!”




Bajo este asunto debe entenderse tres aspectos: La introduccién, la
afgumeqtqcuon y la conclusion. Estudiemos por separado las
caracteristicas de cada uno de ellos.

a) La Introduccion.

1). DEFINICION

La introduccion, es la parte del sermdn a través de la cual se
establece contacto con los oyentes. Basicamente, tiene dos
propositos u objetivos especificos, los cuales son: Ganar la
atencion de los oyentes e introducir el tépico de estudio.

Generalmente, la introduccion es lo Ultimo que se prepara del
sermdn, esto con el fin de asegurarse de hacer una aplicacion
apropiada de acuerdo a la funcién que tiene el desarrollo del
sermon.



2).

3).

CLASES:

Existen varias clases de introducciones, las cuales son:

Las que hacen referencia a la ocasion.

Las que hacen referencia al asunto.

Las que comienzan con una pregunta retdrica y proceden a
contestarla.

Las que usan una declaracion llamativa como punto de
partida.

Las que giran entorno a una anécdota humoristica.

Las que utilizan una buena cita.

Las que giran entorno a una ilustracion real o hipotética.
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SUGERENCIAS QUE HAY QUE TENER EN CUENTA

Es esencial hacer una buena introduccion, para lo cual, el
predicador NO DEBE:

% Usar relatos no relacionados con el tema ( incluyendo
historias por muy bonitas que sean ).

% Tomar demasiado tiempo ( basta con 1 a 5 minutos ).
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- ¥ Empezar con el rostro inclinado.

Pero por otra parte, el predicador SI DEBE:

Usar frases breves que ilustren claramente.

Ser personal.

Saber las primeras frases bien sin tener que consultar su

bosquejo. Es preferible escribirlas de antemano.

Comenzarla con mucho entusiasmo y confianza.

Empezar directamente con la introduccion del sermdén, no

con algunas cuantas palabras antes, maxime si no tienen

nada que ver con el sermon ( déjelas para despues excepto
€n ocasiones muy especiales y/o extraordinarias ).

# Hacerla interesante, breve y cuidadosamente preparada (
como dijo Napoledén Bonaparte: “ En una batalla son los
primeros cinco minutos los que determinan el resultado ).

# Evitar pedir disculpas por cualquier causa.

Usar el método de asombro, si es el caso.
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4). METODOS PARA HACER INTRODUCCIONES
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Se pueden usar preguntas relacionadas con el tema, por
ejemplo: éCree usted que Jesus el Cristo?, ¢Es usted hijo de
Dios?, ¢Tiene usted miedo de morir?, etc.

Puede usar una declaracion que alarme a los oyentes;
ejemplos: iEl fin se acerca!, iTe aborrezco!, etc.

Puede usar una cita poderosa de la Biblia o de poesia.

Puede usar una anécdota relacionada con el tema, o alguna
historia.

Puede usar una experiencia personal relacionada con el
tema.

Puede usar un articulo del periddico.

Puede declarar el propdsito del sermdn ( en breve ).

Puede usar algun objeto material que esté relacionado con el
tema ( ejemplos. Una llave, una fruta, un bote de perfume,
etc ).

Puede ofrecer una meta.

Puede referirse al contexto histdrico del tema que esté
tratando.

Puede plantear un problema que resolvera en el discurso.




% Puede hacer referencia a las condiciones actuales ( en el
mundo, en le pais, en el pueblo, en la iglesia, en alguna
familia cristiana, etc ).

< Puede hacer referencia al Ultimo cantico. A veces puede

sugerir de antemano alguno al director. Por ejemplo, Si va a

predicar sobre el juicio final, podria sugerirle al director de

los canticos, que dirija el himno titulado “El gran dia viene™.

| b) La Argumentacion.

La argumentacion se desprende de la proposicion, precisamente
para probar la que se planted en ella ( la proposicion). Propiamente,
la argumentacion es el desarrollo del discurso y la fuente del
conocimiento que se pretende generar.

Hay que entender algunos principios que la hacen interesante, estos
son:




<+ ADECUADO ORDEN EN CADA DIVISION:

El orden logico de las divisiones, puede llevarse a cabo por una
necesidad logica, por una relacion de causa y efecto, por el peso
proporcional de los argumentos.

» TRANSICIONES FACILES DE UN PENSAMIENTO A OTRO:

Para pasar de un pensamiento a otro, se debe hacer uso de
expresiones como: £n primer lugar, por otra parte, ademas, ni
tampoco, ahora pues, en consecuencia, en resumen, etc.

ESTRICTO CUIDADO DE MANTENERSE EN EL TEMA:

Este aspecto es sumamente importante, pues a menudo, el
€xpositor se desvia del tema, cuando asocia ideas que solo
desvian la atencién del tema que los oyentes estan escuchando
( 0 que estaban escuchando ).
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